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Международный
 

Научно –
 

Технический Центр
История

 
–

 
Деятельность –

 
Результаты

27 ноября 1992г. Соглашение об Учреждении МНТЦ

2450 Регулярных проектов: $750,455,250.46
612 Партнерских проектов: $229,698,591.52

24 программы

58000 ученых
 

и специалистов

•

 

Предоставить

 

бывшим

 

«оружейным» ученым

 

России

 

и стран

 

СНГ

 

возможность

 
переориентирования

 

их

 

знаний

 

и

 

навыков

 

на

 

мирную

 

деятельность

• Оказать

 

поддержку

 

фундаментальным

 

и прикладным

 

исследованиям

 

и разработке

 
технологий

• Содействовать

 

переходу

 

к рыночной

 

экономике

• Поощрять

 

интеграцию

 

бывших

 

ученых

 

и специалистов

 

оружейного

 

комплекса

 
России

 

и СНГ в мировое

 

научное

 

сообщество

• Содействовать

 

решению

 

национальных

 

и

 

международных

 

технических

 

проблем



Департамент
 

Партнерства и 
Устойчивого Развития

Программа
 

Поддержки Коммерциализации

Поддержка
 

долгосрочного 
устойчивого развития

 «оружейных» ученых 
бывшего СССР

Содействие
 

партнерству

Управление
 Партнерскими 

Проектами

Программа
 Повышения 

Квалификации



Программа
 

Поддержки 
Коммерциализации

Инициативы
 

по 
коммерциализации

Продвинутая
 состыковка

Поддержка
 

на этапе, 
предшествующем 
коммерциализации

Инвентаризация
 

и 
анализ активов ИС

Повышение
 

бизнес-
 квалификации



Повышение
 

бизнес-квалификации

2. Бесплатные мультимедийные учебные курсы

1. Симпозиумы, «коучинг», семинары по коммерциализации

•Права
 

на интеллектуальную собственность
•Подготовка бизнес-планов
•Основы управления бизнесом
•Навыки бизнес-презентаций
•Ведение переговоров в деловой среде
•Другие вопросы



Инвентаризация
 

и анализ активов
 

ИС 
(IPRA)

Инвентаризация
 

и оценка ИС → приоритеты коммерциализации
Законодательство

 
РФ о проведении инвентаризации ИС

Не
 

всем институтам понятны методики и подходы

МНТЦЧем
 

поможет ?



Инвентаризация
 

и анализ активов
 

ИС 
(IPRA)

•
 

Содействие
 

бенефициарам в решении вопросов:
–

 
Какие

 
IPR обладают наибольшей ценностью, следует ли обеспечить их защиту и

 каким образом?
–

 
Имеются ли у института все необходимые для успеха права на интеллектуальную 
собственность (вкл. исходные и производные права, «портфель» IPR)?

–
 

Какие юридические/контрактные ограничения могут препятствовать успеху?
–

 
Как разработать стратегию устойчивого развития, которая помогает

 
институту 

определять приоритеты в отношении кадровых и капитальных ресурсов для 
использования наиболее ценных IPR с максимальной отдачей? 

–
 

Как создать процедуры и экспертизу, чтобы предоставить институтам 
возможность проводить своими силами инвентаризацию связанных с IPR

 ресурсов? 
•

 
«Коучинга» и обучение

 
с тем, чтобы институты могли 

развивать свои собственные процессы инвентаризации 
IPR-ресурсов, а также знания и опыт в данной области



Продвинутая
 

состыковка
 

(ПС):
 что это такое?

.

Традиционно
 

«состыковка» -
 

подбор качественной «пары», института СНГ и зарубежного Партнера

Продвинутая
 

Состыковка:

соединение
 

участников (бенефициара МНТЦ с 
коммерческим партнером/клиентом/инвестором)

 в возможной коммерческой сделке

обеспечения
 

поддержки бенефициару МНТЦ “на 
практике”

 
для развития бизнеса до момента 

достижения сделки



Продвинутая
 

состыковка:
 Механизм поддержки

Поддержка
 

может включать следующее:
–Командировки для встреч с потенциальными партнерами, участие 
в конференциях и торгово-промышленных выставках 
–Консалтинговая

 
поддержка по вопросам бизнеса и права

–Поддержка в подготовке целевых презентаций, привлекательных 
для представителей бизнеса
–Помощь в разработке «мини» бизнес-планов, ограниченных 
маркетинговых исследований, бизнес-моделей и др.

Не
 

предоставляются гранты
 

и оборудование;
Не требуется доступа на место выполнения работ и «господдержки»



Не предоставляются гранты и оборудование
Не требуется доступа на место работ
Не требуется «господдержки»

Поддержка
 

на этапе, предшествующем 
коммерциализации

«Умереная» поддержка для усиления бизнес-
 потенциала института-заявителя

От
 

$1-2
 

тыс. (командировки)
 

до $100
 

тыс. (консалтинг/бизнес-планы)

-
 

Маркетинговые исследования
-

 
Бизнес-планирование

-
 

Консалтинг по вопросам бизнеса и права
-

 
Поддержка командировок для поиска клиентов и др.



Инициативы
 

по коммерциализации

•Выведение
 

на рынок рентабельных, доходных 
высокотехнологичных (находящихся на продвинутых 
стадиях разработки) продуктов/услуг из бывших 
оборонных институтов 
•

 
Оказание поддержки в передаче технологий, которые 

приносят доход бывшим оборонным институтам
•

 
Создание устойчивых рабочих мест для 

специалистов, которые ранее были связаны с 
оборонным сектором

Финансируется
 

Сторонами и правительственными Партнерами. Долевое финансирование 
может предоставляться «внешними» инвесторами, в том числе правительственными 
агентствами и частными компаниями.
20

 
ИК, профинансированных до настоящего времени (2 завершены, 18

 
реализуются)

Цели



Инициативы
 

по коммерциализации
Виды

 
поддержки

Существует
 

только для бенефициаров в рамках мандата МНТЦ
 (ученые и специалисты, в прошлом задействованные в военном секторе)

Поддержка
 

может включать:

Приобретение
 

капитального оборудования и материалов

Модернизацию
 

инфраструктуры

Услуги
 

3-ей стороны
 

(консалтинг, маркетинг, реклама)

Обучение, командировки



Инициативы
 

по коммерциализации
Условия

 
оказания поддержки

Ощутимый коммерческий потенциал

Сумма финансирования ≤ $1,000,000

Значительное число создаваемых рабочих мест

Ясная ситуация с интеллектуальной собственностью

Интерес Стороны, Партнера, со-инвестора



Laura Schmidt Williams
 

(Лора
 

Шмидт Вильямс)
Заместитель Исполнительного директора
по партнерству и устойчивому развитию 

Телефон:
 

+7-495-982-31
Email Williams@istc.ru

Timothy Murray
 

(Тимоти
 

Мюррей)
Менеджер группы,

Программа поддержки коммерциализации
Телефон:

 
+7-495-982-3163

Email Murray@istc.ru

Контактная
 

информация:
 Программа

 
поддержки

 
коммерциализации

mailto:Williams@istc.ru
mailto:Korotkov@istc.ru


Спасибо
 

за внимание
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